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TOMA DE DECISIONES Y RESOLUCION OF PROBLEMAS ol Jo:r
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or OpPIL experiencia
Por propia experiencia N T
En toda ciencia, la experiencia -como se sabe- es un

NNY :iqus de Mo

grado, pero en el arte de la empresa, ésta, alcanza FUNNYPOP ¢ -
categoria de matricula de honor. Por eso hemos recogido ———-
dos relatos en primera persona muy diferentes que te
daran una visién muy interesante de ella.

US ACCIDENTE AFORTUNADO Dt Ve

No es por el café HOWAROD WEHAN

Jubitaclén.gult:e jubitacion - _l,a, Empresa v’ sus ves og wa s
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_— ) I Con rumbo propto] K
Juan Caho, ex vicepresidente de Hachette Filipacchi, - ; S— ‘
H CLncuUentra tu Cumore )

compania gue edita, entre otras publicaciones, la
revista Emesen s, decidio jubilarse anticipada s =T Jansl
mente después de 40 afos ligado al mundo editorial y Negociar con arte Ailied fon Sard

NOSOTROS s may inteligente qise yo  Farry Libert y oo Specton

En este libro cuenta las ventajas que ofrece una , Alta diversién :uioe Jsuegul ¢ sesus D

etapa de la vida muchas veces denostada e inc
temida por numerosos trabajadores. Dividida en tres
apartados, Salud, Dinero y Amor, recopila sabios
consejos imprescindibles para afrontar una etapa de
la vida que puede ser interesante y enriguecedora

Juan Cano. La esfera de los libros, 2008

[ El germen de la idea

' ; MATTEO MOTTERLINI

MOTIVACION R

‘ Noes P La otra propuesta autoblografica no tiene nada que

ver con el estrés. Mas bien al contrario. Howard Behar
esidente de Starbucks, explica las razones que

n a la fulgurante expansion de la cadena (que Muhammad Yonas UN MUNDO SIN PORREZA

No atraviesa por sus mejores mamentos). No obstan
te, Starbucks supuso un éxito sin precedentes y sigue iEn qué estarian pensando? Jeffmy Pfeffer
siendo interesante canocer los diez principios que
promulga su creador, Utiles tanto para la vida en una Y BERNARBE TIERNO ZLos ,”h“_h de la felicidad
organizacion como para el dia a dia q

Howard Behar. Empresa Activa, 2008

El pmlw‘ de la comunicacion De singular i pural
Saber convencer es uno de los principales puntales de la estrate- - o ) .

gla empresarial, pero en la era de la globalizacién tampoco pode- ‘. ;_\.-(’) Som{?‘i
mos dejar de lado el Impacto que tienen las redes soclales. Estos

dos libros nos adentran en ambos mundos,

— —— aas tecnologias estan

El arte de la persuasion - : I p— e

o C 3| desarrolio que han

Negociar con art ONSeguil -

3 ? 12ado sociales en los ulti
R A S mos tiempos. Nosotros es mds inteli-

Mte que yo s el primer wikilibro en
compre porque piensa q lo mefor para él o que tu jefe adopte tu d obre
convencido de que e ueria tomar. En definitiva, po 2 € rele
hay tan utiles g0 empr 0 0-aprer vancia para cualquier organizacion
deras las pautas necesarias para negociar en cualquier tipo de situacion Barry Libert y Jon Spector

Alfred Font Barrot. Alienta Editorial, 2008 Gestion 2000, 2008
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Tomar la rlr’(‘f.\‘f'dn correcta
sl hay algo comun a los altos directivos y a los empresarios es la llamada ‘soledad del poder’ gue se manifiesta especiaimen-

te a la hora de tomar una decision. Como sabemos gue no es tarea facil, te proponemos dos lecturas que te ayudarén a
enfrentarse y superar ese trance, que es inherente a la naturaleza directiva y empresarial de sus dirigentes.

De los errores también se aprende |
¢EN qué estarian pensando?
Sabiduria poco convenclonal

para directivos: exitos y fracasos

Bajo este demoledor titulo, este libro recopila unos
ejemplos muy significativos sobre los errores mas habi-
tuales de los directivos a la hora de tomar una decision
y explica como se puede mejorar la productividad y
efectividad a través de un liderazgo afable y racional
Aprender en cabeza ajena es una leccion que rara

VeZ SegUIMOs, pero si estas dispuesto a ser practico,
este libro puede ser tu mejor eleccion

Jeffrey Pfeffer. Deusto, 2008

Una lamada de atencion

La empresa del siglo XXI debe ser la del compromiso
con la socledad. Se trata de hacer realidad la vieja maxi-
ma oriental de No les des un pez, enséfiales a pescar.

Una reflexion necesaria
Un mundo §in pobreza. Las empres

sociales y el futuro del capitalismo

No siempre se emprende por dinero o por recono-
cimiento. Hay quien piensa que a traves de la
empresa se puede contribuir 4 cambiar el mundo
Son los emprendedores sociales. El Nobel de la
Paz, Muhammad Yunus, analiza en su Ultimo libro
la realidad de esta figura empresarial y el papel™ g
(jue esta destinado a jugar en la economia del siglo
XX1y en la lucha contra la pobreza

Muhammad Yunus £ditorial Pajdos 2008

Alcanzar la meta vital |
Encuentra tu cumore... y ('.i'.'fﬁ"ft-fgla‘ﬁ’;(i I

Aungque no es un libro de de negocios, su lectu-

ra resulta fundamental para los emprendedores

que san, con mucho, uno de [os sectores que mas

! sabe de ponerse una meta en la vida y luchar para

- : conseguirla. El autor es el fundador de Thinktank
s SophiaBank, un banco de ideas que promociona

y apoya a emprendedores sociales y propone

nuevas visiones, politicas y estrategias para

fomentar la innovacion y el cambio en la

sociedad global en Japon

Hiroshi Tasaka. Plataforma Editonial, 2008

Cuestion de neuronas |

Economia emocional. En que |
eastamos el dinero y por qué |

LCompramos porque si 0, en realidad, se pro-
ducen unas conexiones neuronales que nos
empujan a ello? Motterlini defiende esta segun:
da teoria y asegura que cuando hacemos un
negocio 0 nos planteamos un proyecto nuestro
cerebro trabaja de una forma determinada. Es
la llamada neuroeconomia. Conocer |as claves
de estos juegos del cerebro nos puede ayudar
eficazmente en la toma de decisiones

Matteo Motterlini. Paidds, 2008

I',f secreto de /m /u/:*rr'.\
;Tienes madera de lider? Si tu respuesta es afirmativa, esta

seleccion te ayudara a reforzar tus habilidades. Si es negati-
va, aqui encontraras el camino para tu desarrollo personal.

[ Cuestién de actitud ‘
El libro amarillo de la Actitud jSit ‘

Ya lo dice el refran, La fe mueve montanas. Pero
en realidad, los psicologos insistirian en que méas
que la fe, lo que permite superar cualquier obsta
culo es la capacidad de ver el mundo desde una
Optica positiva. Todos los exitos esconden detras
de si una actitud especial, es la que Gitomer llama
fa Actitud j5i! Aprovecha este verano

para cambiar el chip y sigue el divertido plan

quie propone este autor para conseguirio

Jeffrey Gitomer. Prentice Hall, 2008
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Aprende y consiguelo
Automaotivacion

Te lo hemos dicho muchas veces. el secreta
de la motivacion esta en ti mismo. Adoptar
una actitud proactiva y no dejarse lievar por
las circunstancias son
tales para alcanzar sfaccion en cada
empeno y disfrutar de la vida personal y
profesional. Valls propone unas cuantas
téacticas muy faciles de aplicar para eliminar
los elementos desmotivadores de tu existen-
cia y cambiar el paradigma.
Antonio Valls. Bresca Profit, 2008
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